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Resumen

Se analiza la problematica de las redes desde
diferentes puntos de vista. Las redes como
un fendmeno social de las interacciones

entre individuos, grupos y sociedades han
existido siempre, lo que cambié con los
modernos procesos socioeconémicos son
sus caracteristicas e intensidad. Uno de los
enfoques interesantes del fenémeno de las
redes lo presentan economistas y gedgrafos
econémicos quienes desde las diversas ex-
periencias practicas y sus generalizaciones
tedricas llevaron a la formulaci6n de diversos
modelos de coordinacién. Los mas importan-
tes son: mecanismos de marcado, jerarquias
y redes. También las redes aparecen como fe-
némeno de la nueva economia. Se presentan
algunos aspectos del enfoque de las redes en
el analisis socio-territorial contemporaneo.

INTRODUCCION

n los dltimos afos se ha observado el origen de un nuevo fenémeno que se
refleja tanto en la realidad como en la perspectiva metodolégica: el naci-
miento de la economia en red, o economia de redes. Este fenémeno estd
vinculado a la distincién entre los espacios de flujos y espacios de lugares que fue de-
mostrado por Manuel Castells en su conocida trilogia La Era Informacional (1996-1998).
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Abstract

It analyzes the problems of networks from diffe-
rent points of view. Networks, as a social pheno-
menon of the interaction between individuals,
groups and societies have always existed. What
has changed in modern socioeconomic processes
are its characteristics and intensity. An interesting
approach to the network phenomena has been
presented by economists and economic geogra-
phers who, based on different practical experien-
ces and their theoretical generalizations, have
formulated different coordination models. The
most important ones are: marking mechanisms,
hierarchies and networks. Networks also appear
as a phenomenon of the new economy. Some as-
pects of the approach of networks in the contem-
porary socio-territorial analysis are presented.

El autor afina esta hipétesis en un
articulo mas reciente (Castells, 2004)
en el que hace algunas precisiones
referentes a los enfoques tedricos ha-
cia las transformaciones espaciales de
lo que llama “la era informacional”.
Dicho entre comillas porque no hay
consenso entre estudios del tema si
el dltimo periodo del desarrollo de
la sociedad y economia se llama la
era informacional, la era digital o
el periodo del desarrollo de la eco-
nomia capitalista en su fase global.

El enfoque tedrico de las transfor-
maciones espaciales que M. Castells
organiza alrededor de los tres ejes
bipolares son: funcién, significado y
forma. En lo que se refiere a la funcion,
la sociedad de red estd organizada
alrededor de la primera oposicién
entre lo global y local. En términos de
significado nuestras sociedades estdn
caracterizadas por el desarrollo en oposicion
entre la individualizacién y comunalismo,
segunda oposicion. La tercera consiste en
la creciente tension y articulacion entre el
espacio de flujos y espacio de lugares. En
cada una de estas oposiciones el autor ads-
cribe a las redes un papel definitivo (2004).

Lo anterior se resume en la creciente im-
portancia del andlisis de redes que en este
caso esta referida a la dimensién econémica
y territorial del desarrollo de las sociedades y
lo que podria llamarse la dimension espacial
(territorial) de la economia de redes. En este
sentido, el andlisis de la dimensién espacial
de la economia de redes parece que la regién
resulta un marco espacial especialmente in-
dicado, ya que sigue siendo muy importante
la proximidad espacial (Koschatzky, 2002).

Por otro lado, Stephan Graham vy Si-
mon Marvin (2000) hablan sobre la do-
minacién de la ciudad en la era digital.

Para entender por qué las ciudades serdn cen-
trales en la “era digital” necesitamos explorar
las complejas interrelaciones entre las interac-
ciones electrénicas y urbanas en la economia,
cultura, y sociedad. (...) También comprender
por qué el nivel de la ciudad y regién urbana
puede ser crucial para la exploracién de las

! La primera versién de este trabajo fue presen-
tada para el 10° Encuentro Nacional sobre
Desarrollo Regional en México, Universidad
Michoacana de San Nicolas de Hidalgo, Morelia,
Michoacan, del 25 al 28 de octubre de 2005.
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nuevas politicas de innovacion, que potencian
mayoritariamente las nuevas tecnologfas, de tal
manera que tienen importancia con relacién a
los mundos urbanos en los cuales la vasta ma-
yorfa de nosotros vive, trabaja y acttia durante
toda la vida (Graham and Marvin, 2000: 74).

Estos y otros problemas de la importan-
cia de la dimension espacial en el analisis
de redes se desarrollardn en este texto.

1. REDES COMO UN FENOMENO SOCIAL

Las redes, entendidas como un fenémeno
social de las interacciones entre individuos,
grupos y sociedades, han existido desde siem-
pre; sin embargo, como en el caso de globali-
zacion, se puede hablar sobre las redes cuando
los sujetos sociales se comunican de manera
inmediata, y asi actuar en tiempos reales. En
este sentido se podria comentar sobre las redes
que funcionan actualmente. Una idea pare-
cida expres6 Manuel Castells (1999) cuando
escribié: “Aunque la forma en red de la orga-
nizacién social ha existido en otros tiempos y
espacios, el nuevo paradigma de la tecnologia
de la informacién proporciona la base material
para que su expansién abarque toda la estruc-
tura social” (Castells, 1999: 505). No obstante,
en el libro La sociedad red, Castells no da una
definicién de red, y la alusion mas directa, de
la cual pueden deducirse las caracteristicas del
paradigma tecno econémico de la tecnologia
de informacién, aparece cuando escribe:

La tercera caracteristica (de este paradigma)
alude a la Iégica de interconexién de todo
sistema, conjunto de relaciones que utilizan
estas nuevas tecnologfas de la informacién. La
morfologfa de red parece estar bien adaptada
para una complejidad de interaccién creciente
y para pautas de desarrollo impredecibles que
surgen del poder creativo de esa interaccion.
Esta configuracién topolégica, la red, ahora
puede materializarse en todo tipo de procesos
y organizaciones mediante tecnologias de la
informacién de reciente disposicion. Sin ellas,
serfa demasiado engorroso poner en practica
lal6gica de interconexién (Castells, 1999: 88).

Pero ya existe alguna teorfa sobre las redes,
basicamente desarrollada por los investigado-
res de las ciencias de conducta; también se
analizan las posibilidades de su aplicacion en
las ciencias sociales.

Los supuestos basicos del enfoque de
redes, segin Wasserman y Faust (1994), son
las siguientes:

a) Los actores y sus acciones son vistos
de manera interdependiente en lugar de
unidades auténomas.

b) Las relaciones entre actores se realizan
a través de canales de transferencia o de
flujos de recursos (materiales, dinero,

informacion, apoyo politico, amistad,
respeto, etcétera).

c) El enfoque de redes coloca a los indivi-
duos en la perspectiva de ofrecer oportu-
nidades y restricciones para sus acciones.
d) La estructura en las redes contiene un
modelo de relaciones entre los actores
(Wasserman y Faust, 1994).

Por otro lado, los practicos de la aplicacién
del enfoque de las redes estan hablando
incluso sobre “el paradigma de redes” y
presentan los siguientes elementos clave:

*Reciprocidad, entendida como buena
voluntad de intercambiar informacion,
know-how, conocimientos y bienes.
* Confianza, entendida como disposicién
de tomar riesgo, depositando la confianza
en la fiabilidad de otros.

* Aprendizaje, reconocimiento que el
entendimiento desarrolla, y se deben
aprender las mejores experiencias.

* Asociacion, la disposicion de hacer
preferentemente mas sélidas las relacio-
nes recfprocas.

¢ Descentralizacién, el reconocimiento
de que la informacién y toma de deci-
sion centralizados son ineficientes (Cook,
1996).

Por dltimo, también en el seno de las orga-
nizaciones internacionales se presenta los
beneficios del funcionamiento de las redes:

* La escala y alcance mas amplio de
actividades.

* Se comparten los costos y riesgos.
* Mejora la habilidad de confrontar la
complejidad.

* Aumentan los efectos de aprendizaje.
* Hay efectos positivos del bienestar (am-
pliamente entendido).

* Mejora la flexibilidad y eficiencia.
* Aumenta la rapidez de respuesta (OECD,
2000: 203-204).

Esta dltima aclaracién lleva a una acepcién
mas amplia del enfoque de las redes,? la cual
expresa la definicién del Andlisis de Redes
Sociales (ars). “El Ars es una metodologia que
trata explicar las estructuras (estaticas) y el
comportamiento regular de las unidades o ele-
mentos estructurales de la sociedad” (Caballe-
ro Alonso, 2003). Si ésta pudiése considerarse
como una definicién minima, hay también de-
finiciones mas amplias, como la de M. Santos:

2 Preferimos esa expresion “el enfoque de las
redes” como menos comprometedor que la teorfa
o el paradigma de las redes y mas preciso que “el
fenémeno social”.

Las definiciones y conceptualizaciones
se multiplican, pero se puede admitir que se
enmarcan en dos grandes matrices: aquella
que considera Gnicamente su aspecto, su
realidad material, y la otra, donde también se
tiene en cuenta el hecho social. La primera
actitud conduce a una definicién formal,
que N. Curien (1988:212) refleja de este
modo: “toda infraestructura que permite el
transporte de materia, de energfa o de infor-
macién, y que se inscribe sobre un territorio
caracterizado por la tipologia de sus puntos
de acceso o puntos terminales, sus arcos
de transmision, sus nudos de bifurcacién o de
comunicacién”. Sin embargo, la red también
es social y politica, por las personas, mensa-
jes y valores que la frecuentan. Sin esto, y
a despacho de la materialidad con que se
impone a nuestros sentidos, la red es, en ver-
dad, una mera abstraccién (2000: 221-222).

Puede resumirse que esta actitud, enfoque
0, como algunos sugieren, paradigma ya se
hizo suficientemente comin para olvidar y
negar el espacio y tiempo en el analisis socio
territorial.

2. Los MODELOS DE COORDINACION DE
LA VIDA SOCIAL ECONOMICA: MERCADOS,
JERARQUIA Y REDES
Por otro lado, el fenémeno de las redes
presenta enfoques interesantes para econo-
mistas y gedgrafos econémicos, pues la vida
social econémica, incluyendo la economfa,
necesita la coordinacién indispensable para
la efectividad y orden. Las diversas experien-
cias prdcticas y sus generalizaciones tedricas
llevaron a la formulacién de diversos modelos
de coordinacién, de los cuales los mas impor-
tantes son los mecanismos de mercado, je-
rarquias y redes (Domanski, 2005: 256-257).
La coordinacién generalmente significa la
cooperacién ordenada con objeto de lograr
un fin concreto. A través de la coordinacién
se puede, gracias al esfuerzo de los colabo-
radores, dar la direccién comun, eliminar los
“cuellos de botella” y escasez de recursos.
La concepcion de coordinacién se relaciona
con la concepcién de efectividad (Domanski,
2005: 257).

No hay acuerdo de los estudiosos sobre
la efectividad de los modelos concretos de
coordinacién. Las doctrinas liberales pro-
nuncian que la mejor es la espontdnea
coordinacién a través de los procesos de
mercado, y se refieren criticamente al so-
breponer a la vida socio econémica algin
orden coordinador que anteriormente no
apareciera espontdneo. Los opositores al li-
beralismo muestran que existen numerosos
campos, en los cuales es necesaria la acti-
vidad organizada en forma jerarquica. (...)
Pero hay también las areas, en las cuales ni
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mercado ni jerarquia no aseguran la coor-
dinacién adecuada. En estas areas la clave
son los mecanismos informales de
cooperacién de los sujetos independientes.
La coordinacién de estas areas se realiza a
través de las cadenas intercaladas de las
relaciones sociales, politicas y econémicas
que toman la forma de redes (Domanski,
2005: 257).

Generalmente se considera que estos tres
modelos (de mercado, jerdrquico y de re-
des) se complementan y este serfa el enfo-
que mas amplio posible, donde a las redes
se les considera como uno de los modelos
de coordinacién de la vida social econémica.

3. LAS REDES COMO FENOMENO DE 1A
NUEVA ECONOMIA Y SUS CARACTERISTICAS

3.1 Caracteristicas de la nueva economia
En el mundo contemporédneo ya se desa-
rrolla una nueva economia. En palabras de
M. Castells: “La nueva economia no es la
que viene, es en la que estamos ya, la que
se estd desarrollando desigual y contradic-
toriamente en todas las partes del mundo
y que se caracteriza por ser informacional,
global y estar conectada en redes (Castells,
2000a en Milo, 2001)". Estos tres rasgos po-
drian desarrollarse de la siguiente manera.
Es una economia que esta centrada en el
conocimiento y en la informacién como
bases de produccién, bases de la pro-
ductividad y bases de la competitividad,
tanto para empresas como para regio-
nes, ciudades y paises (Castells, 2000).
Esta economia, basada en la productivi-
dad generada por conocimiento e informa-
cién, es global, lo que quiere decir que las
actividades econémicas dominantes estan
articuladas  globalmente y funcionan como
unidad en tiempo real, fundamentalmente,
en torno a dos sistemas de globalizacién
econémica: la de los mercados financieros
interconectados, en todas partes, por medios
electrénicos y, por otro lado, la organiza-
cién a nivel planetario de la produccién de
bienes y servicios asi como de la gestion
de estos bienes y servicios (Castells, 2000).
La tercera caracterfstica, ligada a las otras
dos, es el hecho de que es una economia que
funciona en redes, descentralizadas dentro de
la empresa, entre empresas y en redes entre
ellasy sus redes de pequefias y medianas em-
presas subsidiarias. Tiene una base tecnolégica
de informacién y comunicacién microelec-
trénicas y una forma central de organizacién
cada vez mayor: internet, que no es sino una
forma de organizacién de la actividad. El
equivalente de internet en la era industrial
es la fabrica; lo que era la fébrica en la gran
organizacion en la era industrial, lo es internet
en la era de la informacién (Castells, 2000).

3. 2. Caracteristicas de las redes

Sin embargo, las redes de una nueva economia

tienen sus rasgos especificos que vale la pena

mencionar:
* Su forma vertical y horizontal. Las
redes verticales conectan firmas y acti-
vidades de produccién alrededor de las
cadenas a través de las cuales se aumenta
el valor; las redes horizontales conectan
individuos y organizaciones en &reas
funcionales.
* Alcance geogréfico. Las redes pueden
ser locales, regionales, internacionales y
globales.
* Estructura organizacional. Las relaciones
a través de redes pueden tener caracter
informal, flexible, ser basadas en confianza
mutua o formales y rigidas.
* Duracién. Los equipos conformados
para realizar un proyecto y las corporacio-
nes virtuales estan formados para lograr un
objetivo de corto plazo. Las asociaciones
de capital de riesgo y asociaciones co-
merciales normalmente tienen objetivos
a largo plazo.
* Fronteras. En la mayorfa de los casos no
hay delimitaciones claras entre las redes
y su ambiente.
* Arquitectura y balance de poder. En
principio las redes son definidas como
unas asociaciones de los actores auténo-
mos con los derechos iguales. Sin embar-
go puede existir una dependencia mas o
menos simétrica entre los participantes.
* Estabilidad y confianza. En general, las
redes conforman unas estructuras de los
actores libremente vinculados, por esto
es facil para un nuevo miembro acceder,
y dejarlo por parte de los estabilizados.
La participacién puede cambiar rapida-
mente y las relaciones ser relativamente
inestables (OECD, 1999: 202-203).

Vale la pena que la organizacién interna-
cional (OECD) tome en cuenta estas ca-
racteristicas, ya que tienen mayor riqueza
que la definicion de redes tradicionalmente
citadas. Lo que interesa especialmente son
las caracteristicas espaciales y territoriales.

4. LAS REDES EN EL ANALISIS ECONOMICO-
TERRITORIAL CONTEMPORANEO

4.1. Las redes y sistemas productivos lo-
cales

A. Vazquez Barquero introduce en la impor-
tancia de las redes dentro del analisis econé-
mico-territorial contemporaneo:

Una de las fuerzas centrales del desarrollo eco-
némico reside en como se organiza el sistema
productivo, ya que las relaciones entre las
empresas afectan, directamente, al comporta-
miento de la productividad y, por lo tanto, a los
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procesos de crecimiento y cambio estructural
de las economias. (...) las relaciones y la inte-
raccion entre empresas de un sistema produc-
tivo pueden contribuir a mejorar los resultados
econdmicos de cada una de las empresas, si
consiguen hacer aflorar las economias poten-
ciales que existen en los sistemas productivos.

La cuestién reside, por lo tanto, en ana-
lizar los mecanismos a través de los que se
relacionan las empresas y para ello puede
servir la nocién de red que da una imagen
del tipo de organizacién que relaciona a los
empresarios y a las empresas (2005: 47).

Aunque parece que esta connotacién de la red
es reduccionista, se tomard como punto de
partida para analizar las redes de empresas o,
lo que A. Vazquez Barquero considera como
un subtema del tema més general, “la organi-
zacion flexible de la produccién”. Se analizara
la evolucién de las redes conforme aumenta la
complejidad de las relaciones y su visibilidad
(cuadro 1). Lo interesante es que para el desa-
rrollo pueden (¢o deben?) evolucionar desde
las redes individuales por las redes locales de
las empresas, sistemas productivos locales,
redes de empresas explicitas y codificadas
para terminar (por lo menos en esta clasifi-
cacién) con las redes de empresas explicitas
codificadas y con conocimiento de los socios.

Sin embargo, A. Vazquez Barquero re-
conoce el caracter mas general de las redes:

La actividad productiva estd basada en un
sistema de relaciones formales e informales
entre las empresas y los actores econémicos
sociales e institucionales. Pero, la relacion
entre individuos, empresas y organizaciones
no es algo nuevo, puesto que desde el mo-
mento en que el ser humano se organiza, crea
la agricultura e inventa las ciudades, siempre la
evolucién y la transformacién de la actividad
econdmica, social e institucional se ha apoya-
do en una gran variedad de redes (2005: 49).

4.2. Las redes y los lugares

En esta misma tdnica del aprovechamiento
del enfoque de redes para el anlisis socio
territorial, se muestra la prueba de expresar de
manera diferente la relacién entre redes y lu-
gares que presenta Jérome Monnet (1999):

La territorializacién es el proceso de identifi-
cacién, definicién y produccién de un espacio
como territorio por un actor geogréfico (indivi-
dual o colectivo). Se puede demostrar que la
dialéctica apropiacién-alienacién es una cons-
tante en los procesos de (des)territorializacion,
cual que sea la modalidad considerada. (...) A
menudo se considera la globalizacion como
un sistema de organizacién del planeta que
debilita, si no destruye, sistemas territoriali-
zados, en una perspectiva que opone redes
(mundiales) y territorios (locales). Al contrario,



Cuadro 1. Redes para el desarrollo

A

Redes de empresas

Acuerdos y alianzas
entre empresas

explicitas
codificadas con
conocimiento de los

Complejidad

Redes locales de
las empresas

/

Redes
individuales

SOCIOS

/

Redes de
empresas
explicitas y
codificadas

Sistemas
productivos
locales

Vinculacion
territorial

Visibilidad

=

Fuente: Vizquez Barquero, 2005.
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el propésito general es analizar cémo los pro-
cesos de globalizacién son conllevados por
una de las dos modalidades fundamentales
(y complementarias) de construccién de los
territorios humanos: la territorializacién areolar
(en dreas) y la territorializacién reticular (en
redes) (Monnet, 1999).

La que maés interesa aquf es la territoria-
lizacién reticular que construye el territorio
como una reja de lineas de circulacion
(flujos de personas, de bienes, de energia
y de informacién) y de nexos de intercam-
bio o de terminacion (términos de linea,
puntos de interfaces econémica o cultural,
sedes de los poderes, lugares de repro-
duccion de la fuerza de trabajo, etcétera).

La propuesta (...) es que el territorio
siempre cambia de estructura cuando se
cambia de escala; es decir, a cualquier nivel
de organizacién territorial, si se considera
desde “afuera”, aparece como un drea; si
se considera desde “adentro”, es una red. El
Estado-nacién, paradigma de la concepcion
areolar de la territorialidad, servira de ejem-
plo. Por un lado, la globalizacién manifiesta
un cambio en las relaciones entre escalas, y
modalidades de territorializacién, por el otro.
Ante este cambio los actores geograficos li-
gados a una modalidad peculiar de territo-
rializacién ven su posicién modificada en el
sistema de actores: por ejemplo los estados
nacionales pierden importancia, mientras las
elites metropolitanas recuperan mas poder
de ordenamiento territorial (Monnet, 1999).

Esto lleva a una de las dualidades que se
han mencionado, la dualidad entre el espa-
cio de flujos y espacio de los lugares. Como
menciona Inmaculada Caravaca (1998):

El espacio de redes estd basado en la mul-
tiplicacién de flujos entre nodos en los que
se ejercen las principales funciones que rigen
los comportamientos de la economia y la
sociedad a escala mundial, convirtiéndose,
por tanto, en la forma espacial dominante
de articulacion del poder; pero no puede
olvidarse que, junto a dicho espacio de flujos
sigue estando presente el espacio de lugares,
aquel en el que se desarrolla la vida cotidia-
na de la gente y en el que se establecen las
principales relaciones entre las personas. El
primero, pese a su indudable potencia, es un
espacio abstracto, el segundo es un espacio
concreto y, por eso, mucho mejor percibido.

Castells lo resume de la siguiente manera: “El
espacio del poder y la riqueza es proyectado
a través del mundo, mientras la vida de la
gente estd arraigada en lugares, en su cultura,
en su historia” (Castells en Caravaca, 1998).

Asi que, puede resumirse, citando las
palabras de Caravaca (1998):

El espacio de flujos se convierte, pues, en
referente central de las lecturas e interpre-
taciones sobre la emergencia y consolidacién
de nuevas formas y dindmicas territoriales
basadas en la existencia de redes. Dichas re-
des, controladas por los grupos que detentan
el poder y ejercen las funciones de direccién,
cambian de manera constante, organizando
el espacio en funcién de la posicién que
ocupan en ellas los distintos lugares. Asi, cada
lugar esta definido por las redes que le sirven
y organizan (Dollfus en Caravaca, 1998).

De este modo, el espacio de flujos, de re-
des, no hay que verlo Gnicamente como la
nueva morfologfa socio-territorial de nuestras
sociedades, sino también como la I6gica domi-
nante. A través de esta logica se expresan los
procesos de globalizacion. “Los dos extremos,
local y global, no son tan interesantes que los
arreglos intermediarios que nosotros llamamos
redes” (Latour, 1993 en Swegedouw, 1997:
167).

4.3. Las redes Yy las ciudades
La nueva economia global se articula
territorialmente en torno a redes de ciudades
(SAssEN, 1994 eN Borja v CasteLLs, 1997: 48)

La siguiente hipdtesis no tanto para pre-
sentar sino para repetir de algunas lec-
turas,® es que las interacciones de redes
se materializan basicamente a través de
las ciudades. Al respecto Gordon dice:

En este nuevo contexto global, la aglomeracién
localizada no constituye una alternativa a la dis-
persién espacial, sino que se configura como la
principal base de participacién en la red global
de economias regionales (...) Regiones y redes
constituyen, de hecho, polos interdependien-
tes en el nuevo mosaico espacial de innovacion
global (Gordon en Borja y Castells, 1997: 48).

En el nuevo orden mundial el papel de las
ciudades respecto al de las naciones y los es-
tados estd cambiando; la légica del mercado
global no presta atencién al lugar donde se
fabrica el producto y asf, las grandes empresas
transnacionales cruzan las fronteras y actdan
como una unidad a nivel mundial por lo que,
en gran medida, estan fuera del control direc-
to de los estados (Iracheta, 1999:28). Por un
lado, dispersan espacialmente la produccién,
pero por otro la integran. Esta combina-
cién, de dispersion espacial e integracién
global en condiciones de concentracién
de propiedad y de control econémico, ha
contribuido a que las principales ciudades
tengan un papel estratégico en la actual

3 Véanse por ejemplo los trabajos Sassen (1991)
y (1994), Hall y Castells (1994) y Borja y Castells
(1997).
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fase de la economia mundial. Més alla de
su larga historia como centros para el co-
mercio y operaciones bancarias mundiales,
las ciudades importantes funcionan como
puestos de mando en la organizacién de
la economia mundial (Iracheta, 1999:28).

El fuerte crecimiento de las telecomuni-
caciones es lo que ha permitido esta combi-
nacién entre dispersién productiva y control
econémico y financiero, fenémeno que aporta
nuevas perspectivas y condicionantes a las
ciudades. Algunas de éstas desarrollan las
funciones que podrian llamarse de direccién
global ven reforzado su posicionamiento.
Son ciudades que disponen de una elevada
concentracién de servicios financieros y
de servicios avanzados para las empresas;
también son emplazamientos clave para las
actividades innovadoras (Iracheta, 1999).
En este sentido puede decirse que las
ciudades no son ajenas a los procesos de
cambio globales sino que, por el contrario,
experimentan una redefinicion y exigen una
readecuacion. Es un hecho que las ciudades
estan entrando en una nueva era, en la cual
estan transformadas de acuerdo a la respuesta
que son capaces de dar a las poderosas fuerzas
globales (Knight y Gappert en Iracheta, 1999).

De acuerdo a lo sefialado por Castells y
Hall (1994) y Borja y Castells (1997), la geo-
graffa econémica mundial se organiza en redes
globales de decisién e intercambio, cuyos pun-
tos de confluencia son las ciudades, es decir, la
nueva economia global se articula territorial-
mente en torno a redes de ciudades (Sassen,
1991), por lo que las ciudades adquieren un
papel atin mas importante en el nuevo contex-
to mundial, constituyéndose como los puntos
articuladores del complejo modelo jerarqui-
co del sistema global, para lo cual deben ser
capaces de afrontar la competencia mundial.

En este sentido, y de acuerdo con el es-
tudio de Saskia Sassen sobre la “Ciudad Glo-
bal” (Sassen, 1991), las funciones de rango
mas alto en términos de calificacién, poder
y capital, se concentran en las principales
areas metropolitanas del mundo —-Nueva
York, Londres y Tokio—, mientras que, hay
otros centros metropolitanos importantes
e incluso dominantes en mercados espe-
cificos que funcionan como eslabones en
la “cadena dominante de gestiéon global”.

Esto lleva a una conclusién: la globaliza-
cién de la economia no conduce a la disper-
sién espacial de las funciones, ni tampoco a
la concentracién exclusiva de las funciones
direccionales en pocas areas metropolitanas;
la globalizacién necesita de todo un flexible
y complejo sistema urbano global, en el que
las ciudades son los nodos articuladores
de dicho sistema. Aunque la globalizacién
en gran medida tenga que ver con flujos
de capitales, de informacién, etcétera, di-
chos flujos se resumen en la base material y



humana que los hacen posibles que se en-
cuentra en las ciudades (Iracheta, 1999: 29).

En este sentido, parece crucial la aseve-
racién de Borja y Castells (1997: 43) quienes
senalan:

La ciudad global no es Nueva York, Londres o
Tokio, aunque sean los centros direccionales
mds importantes del sistema. La ciudad global
es una red de nodos urbanos de distinto nivel
y con distintas funciones que se extiende
por todo el planeta y que funciona como
centro nervioso de la nueva economia, en
un sistema interactivo de geometrfa variable
al cual deben constantemente adaptarse de
forma flexible empresas y ciudades. El sistema
urbano global es una red, no una pirdmide.

CONCLUSIONES

El objetivo de estas consideraciones consiste en
analizar el enfoque de las redes aplicado a las
ciencias sociales, y especialmente al enfoque
de la economia en redes y sus consecuencias
para los estudios regionales y urbanos. En pri-
mer término se trat6 de explicar los supuestos
basicos, elementos y ventajas del enfoque de
redes.

Es interesante tratar a las redes como uno
de los diversos modelos de coordinacién de
la vida socioeconémica, de los cuales los mas
importantes son: mecanismos de marcado,
jerarquias y redes. Generalmente se conside-
ra que estos tres modelos se complementan
y éste serfa el mas amplio enfoque del papel
de las redes.

Indiscutiblemente, las redes son también
uno de los rasgos caracteristicos de la nueva
economfa. En este sentido es muy importante
identificar, describir y analizar las consecuen-
cias espaciales de la economia en redes. En
este contexto las redes tienen mucha mayor
riqueza que las definiciones tradicionalmente
citadas.

Por dltimo se traté de buscar las conse-
cuencias de aplicacién del enfoque de redes
en el analisis socio-territorial. Hay basicamente
tres aspectos importantes de estos problemas:

* La importancia de las redes para la
conformacién de los sistemas producti-
vos locales.

* El aprovechamiento del enfoque de
redes para expresar de manera diferente
la relacion entre redes y lugares.

* La importancia de las ciudades para la
materializacién de interacciones de redes,
especialmente tomando en cuenta los pro-
cesos contemporaneos de globalizacién.

Lo anterior lleva a la conclusién general de la
importancia y el futuro del aprovechamiento
del enfoque de las redes en el andlisis socio-
territorial.
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